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Zweite Lektion:
Waer gibt, gewinnt — immar

...............................................................................................

Sehen Sie ec nicht ale Ihre Pflicht an, zu geben,
condern ale ein Privileg.

John D. Rockefeller jr.
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Dag Geheimnie der Geldvermehrung

Niemand ist jemals durch Geben arm geworden.
Anne Frank

Ich verrate Ihnen jetzt etwas, was ich vor Jahrzehnten ent-
deckt habe: Wenn Sie zu Geld kommen wollen, brauchen Sie
nur eine einzige Sache zu tun, das Einzige, was auch einige
der wohlhabendsten Menschen auf dieser Erde getan haben
und noch tun.

Esist die eine Sache, von der bereits die unterschiedlichs-
ten alten Kulturen berichteten und die noch heute empfoh-
len wird. Es ist das Einzige, womit jeder wirklich zu Geld
kommen kann - trotzdem schrecken viele davor zuriick.
Worum handelt es sich dabei?

John D. Rockefeller tat es seit seiner Kindheit. Er wurde
Milliardér.

Andrew Carnegie tat es auch, er wurde zu einer Leitfigur
des GroRkapitals.

Was ist das Geheimnis? Was ist diese eine Sache, die bei
jedem funktioniert? - Verschenken Sie Geld!

Verschenken Sie es an Menschen, die Thnen helfen, mit
Ihrer inneren Welt in Verbindung zu bleiben. Verschenken
Sie es an Menschen, die Sie inspirieren, die Thnen dienen, Sie
heilen und Sie lieben. Verschenken Sie es, ohne Gegenleis-
tungen zu erwarten, aber in der Uberzeugung, dass es aus
anderen Quellen tausendfach zu Thnen zuriickkommen
wird.

P. T. Barnum verschenkte ebenfalls Geld. Er glaubte an
das, was er ,eintriagliche Nachstenliebe“ nannte. Er wusste,
dass dem gegeben wird, der gibt. Auch er wurde einer der
reichsten Manner der Welt.

:
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Andrew Carnegie verschenkte oder spendete enorme Sum-
men. Natiirlich wurde auch er einer der reichsten Médnner in
der amerikanischen Geschichte.

Natiirlich konnte man argumentieren, dass diese reichen
Minner geniigend Geld hatten, um zu geben, und dass es
ihnen deshalb nicht schwerfiel. Ich hingegen bevorzuge die
Argumentation, dass sie auch deshalb so viel Geld hatten,
weil sie immer willens waren, freiziigig zu geben. Das Geben
fiihrte zu mehr Reichtum. Wiederholen wir noch einmal:

* Wer gibt, dem wird gegeben.

¢ Geben fiihrt zu mehr Reichtum.

Heute ist es in Mode gekommen, dass Unternehmen Geld
fiir wohltitige Zwecke spenden. Das ldsst sie gut aussehen
und natiirlich hilft es denjenigen, die das Geld erhalten. Es
gibt viele Beispiele dafiir, dass Geben gut fiirs Geschift ist.

Ich spreche hier jedoch von dem ganz individuellen
Geben. Ich spreche davon, dass Sie Geld hergeben, damit Sie
mehr Geld bekommen. Ich glaube, dass die meisten Men-
schen nur einen Fehler machen, wenn Sie geben: Sie geben
zu wenig. Sie halten ihr Geld fest und geben nur trépfchen-
weise. Und deshalb kommt auch nichts zuriick.

Ich kann mich noch gut daran erinnern, wann ich zum
ersten Mal von der Idee des Gebens hérte. Ich dachte, es
handele sich um einen Trick, der mich zum Spenden bewe-
gen sollte. Wenn ich {iberhaupt etwas gab, dann wie ein
Geizhals. Was ich zuriickbekam, ‘entsprach natiirlich dem,
was ich gegeben hatte. Ich gab wenig und ich bekam wenig
zuriick. Doch dann beschloss ich eines Tages, die Theorie
auf die Probe zu stellen.

Ich liebe inspirierende Geschichten. Ich lese sie, hore sie,
erzihle sie weiter, teile sie mit anderen. Ich entschloss mich,
Mike Dooley fiir die inspirierenden Nachrichten zu danken,
die er tdglich per E-Mail mit mir und anderen Menschen teilt.
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Ich beschloss, ihm Geld dafiir zu geben. In der Vergangenheit
hitte ich ihm vielleicht fiinf Dollar gegeben. Das war in der
Zeit, als ich an Knappheit glaubte und fiirchtete, dass das
Prinzip des Gebens nicht funktionieren wiirde. Dieses Mal
sollte es anders laufen. Ich zog mein Scheckbuch und schrieb
ihm einen Scheck iiber tausend Dollar aus. Eintausend Dollar!

Zu diesem Zeitpunkt war das die gro3te einzelne Spende,
die ich in meinem Leben gemacht hatte. Ja, und es machte
mich nervs. Hauptséchlich aber versetzte es mich in einen
Zustand der Begeisterung. Ich wollte ein Zeichen setzen. Ich
wollte Mike Anerkennung fiir seine Arbeit zollen. Und ich
wollte sehen, was geschehen wiirde.

Mike war fassungslos. Er erhielt meinen Scheck mit der
Post und kam auf dem Heimweg fast von der Stralle ab. Er
konnte es nicht fassen. Er rief mich sogar an und bedankte
sich. Ich hatte meine Freude an seiner jungenhaften Begeis-
terung. Es fiihlte sich wie eine Million an. (Bitte beachten Sie
das!)

Es gefiel mir, ihn so gliicklich zu sehen. Ich freute mich
daran, ihm das Geld gegeben zu haben. Egal, was er damit
tun wiirde, es war in Ordnung. Es war ein unglaubliches
Gefiihl, jemandem geholfen zu haben, das fortzufiihren,
woran ich glaubte. Es war wie ein innerer Drang, ihm zu hel-
fen. Ich hatte lange meine Freude daran, ihm das Geld
geschickt zu haben.

Und dann geschah etwas ganz Wunderbares! Ich erhielt
den Anruf einer Autorin, die mir anbot, als Koautor an ihrem
néchsten Buch mitzuarbeiten - eine Aufgabe, die mir am Ende
ein Vielfaches dessen einbrachte, was ich hergegeben hatte.

Dann nahm ein japanischer Verlag Kontakt zu mir auf
und wollte die Rechte an einem meiner Bestseller kaufen.
Auch dieses Geschift brachte mir viel mehr ein als das, was
ich Mike geschenkt hatte.
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Ein echter Skeptiker wird einwenden, dass diese Ereignisse
keinen Zusammenhang haben. Vielleicht ist das im Ver-
stdndnis des Skeptikers so. Nach meinem Verstindnis
besteht natiirlich ein Zusammenhang. Als ich Mike das Geld
gab, sandte ich an mich selbst und an die Welt die Nachricht,
dass ich wohlhabend und ,im Fluss“ war. Ich manifestiere
aullerdem das Prinzip des Magnetismus, das Geld zu mir
heranzog: So, wie du gibst, wirst du empfangen. Schenke
Zeit und dir wird Zeit geschenkt werden. Gib Produkte her
und du wirst Produkte erhalten. Gib Liebe und du wirst
geliebt. Gib Geld und du wirst Geld erhalten.

Schon allein dieser Tipp kann Thre finanzielle Situation
verdndern. Denken Sie an Menschen, die Sie wéhrend der
letzten Wochen inspiriert haben. Wer sorgte dafiir, dass Sie
sich wohl fiithlten, dass Sie mit sich selbst, mit [hrem Leben,
Ihren Traumen oder Thren Zielen zufrieden waren?

Geben Sie diesen Menschen Geld. Geben Sie etwas, was
von Herzen kommt. Seien Sie nicht kleinlich. Geben Sie aus
der Fiille, nicht aus der Knappheit heraus. Geben Sie, chne
eine Gegenleistung zu erwarten — erwarten Sie Gegenleis-
tungen aus anderen Quellen. Tun Sie es und Sie werden
zusehen konnen, wie Thr Wohlstand sich vermehrt. Das ist
das ganze Geheimnis der Geldvermehrung.

Joe Vitale

Anregungen und Tippe zur zweiten Lektion

Kennen Sie den kiirzesten Weg zu finanziellem Uberfluss
und personlichem Reichtum? Wir sprechen hier nicht von
Sparen, Investieren oder von einem zweiten Job. Auch nicht
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von etwas Unehrenhaftem oder Unmoralischem. Wir spre-
chen von Geben und Teilen. Tatsache ist, dass man seinen
Wohlstand am schnellsten vermehren kann, indem man
Geld fiir Organisationen oder fiir bestimmte Zwecke spen-
det, die man personlich schitzt.

Vielleicht fragen Sie sich, wie das méglich ist. ,Wenn ich
Geld hergebe, dann habe ich doch weniger!“ Darauf kann
man mit Ja und mit Nein antworten: Ja, weil Sie zunéchst die
Mittel verwenden miissen, iiber die Sie auch tatsichlich ver-
fligen. Nein, weil Sie mehr gewinnen werden, als Sie herge-
geben haben.

Wie funktioniert das also? Wohlstand stellt sich ein, weil
das Universum sich Threr annimmt - als Antwort auf Thre
selbstlose Grof3ziigigkeit. Einige der wohlhabendsten Men-
schen auf dieser Welt haben mehr Wohlstand fiir sich
geschaffen, indem Sie anderen etwas gegeben haben.

Wie kann man sich eine solche auf Geben ausgerichtete
Lebenseinstellung aneignen? Das ist eigentlich ganz leicht.
Verpflichten Sie sich einfach selbst, etwas zu geben, und zwar
mit ganzem Herzen - sei es Geld, Zeit, Information oder Lie-
be. Damit kénnen Sie die Dinge, die Ihnen am meisten am
Herzen liegen, mitgestalten. Sie kénnen unmittelbar beo-
bachten, welche Wirkung Thre Gabe entfaltet, und Sie werden
mehr zuriickbekommen, als Sie gegeben haben. Was fiir ein
Gewinn!

Konnen Sie sich vorstellen, was geschidhe, wenn jeder
Einzelne in unserem Land dieses Konzept fiir sich entdecken
und anwenden wiirde? Kénnen Sie sich vorstellen, welcher
Segen sich entfalten wiirde? Die Wohltaten kdimen der Mas-
se der Menschen zugute — den Kinderhilfswerken, der Alten-
betreuung und -pflege, der medizinischen Forschung, der
Nachbarschaftshilfe und vielen anderen sinnvollen Organi-
sationen. Stellen Sie sich auch den Nutzen vor, den Sie ganz
personlich hitten: Sie hidtten Geld, um lhre Schulden




248 Erfolgsrezept Nr. 7

zuriickzubezahlen, Geld, um ein neues Geschaft zu eroff-
nen, um frither in den Ruhestand zu gehen und um das
Leben ohne Geldsorgen geniefen zu kénnen.

Selbstlosigkeit kann wirklich reich machen - in Form von
Sonne im Herzen und Geld in den Taschen. Geben Sie und
Sie kdnnen ernten, was Sie gesét haben.

Vorechlige

Uberlegen Sie, welcher Mensch, welcher gute Zweck oder wel-
che Organisation Ihnen am Herzen liegt, und verpflichten Sie
sich selbst zu einer guten Tat.

Dann halten Sie regelm&Big in Ihrem Wohlstands- und Erfolgs-
tagebuch fest, welche neuen finanziellen Méglichkeiten sich
daraufhin zu zeigen beginnen. Manche begegnen uns zum Bei-
spiel in Form eines neuen Stellenangebots, das mit einem
hoheren Gehalt verbunden ist. In anderen Fallen kénnen neue
Kunden gewonnen oder neue Geschéftsideen entwickelt wer-
den oder es ergeben sich Partnerschaften oder Kontakte, die zu
mehr finanziellen Mitteln, unerwarteten Zahlungseingangen
oder anderen Dingen fiihren.

Es ist /hr Geschenk und Sie entscheiden, wo es den groBten
Nutzen entfalten wiirde. Schon allein diese Tatsache miisste
eigentlich dafiir sorgen, dass Sie sich richtig gut fiihlen. Men-
schen helfen zu kénnen, die weniger gliicklich sind als man
selbst, das allein sorgt schon fiir eine starke Verbindung zum
Universum. Es zeigt, dass Sie dankbar fiir das sind, was Sie
haben, und dass Sie gewillt sind, denen zu helfen, die lhnen
und anderen wichtig sind. Denken Sie daran, wie wohltuend Ihr
Geschenk sein wird. Die, die am anderen Ende sitzen, also die,
die das Geschenk erhalten, werden dankbar dafiir sein und ihre
Dankbarkeit auch ins Universum senden. Je mehr Sie geben,
umso graBer ist die Anzahl der Menschen, die davon profitie-
ren. Dies verschafft Ihnen weitere Gelegenheiten zu geben,
weil dafiir gesorgt wird, dass Ihnen mehr zur Verfiigung steht.
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Dritte Lektion:
Ihre Intuition weiB allec

...............................................................................................

CGlaube ldeet une auf eine Sache verirauen,
auch wenn der gesunde Mengchenverctand davon abeit.

George Seaton



